“We hebben bewust gekozen voor
het werken op feebasis”

RICHARD BOXTART, FINANCIAL LIFE COACH
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Happinez-lezers omarmen financial life planning

Ruim 250 lezers van maga-
zine Happinez deden aan
mee aan de eerste work-
shop over life planning en
geld. De workshop werd
georganiseerd door Robert
Hubers, oprichter van
Vidaz!, een franchiseorgani-
satie gericht op financial
life planning. De workshop
werd gepresenteerd door
Gerard van der Made en Ivo
Valkenburg.

De Vidaz! workshop is
opgehangen aan de thema’s
zoals die worden beschre-
ven in het boek The Seven
Stages of Money Maturity
van de Amerikaan George
Kinder. Kinder is van
mening dat financiéle rust
en voorspoed om financiéle
volwassenheid vraagt. Dat

Kick-off IkKan!

Adviseurs Christa en
Richard Boxtart zijn van
start gegaan met IkKan!
Financial Life Coaches. Het
eerste full service advies-
kantoor in Apeldoorn dat
life planning verwezenlijkt
aan de hand van een op
wensen gebaseerd financi-
eel levensplan en tevens de
daaruit voortvloeiende com-
plete financiéle planning
verzorgt.

Zij sluiten hiermee aan op
de veranderende behoefte
van de consument naar
transparant en duurzaam
advies gebaseerd op lange
termijn doelstellingen. Met
de lancering van IkKan!
werd tevens het levensplan
van Richard Boxtart zelf
volbracht. Als derde gene-

betekent onder meer dat je
moet weten wat je wensen
zijn, dat je weet welke rol
geld in je leven speelt. Om
op dat punt te komen, moet
je volgens Kinder zeven
fases doorlopen: Onschuld,
Pijn, Kennis, Begrip, Kracht,
Visie en Aloha.

Tijdens de workshop pro-
beerden Valkenburg en Van
der Made het publiek zelf te
laten ontdekken in welke
fase zij verkeren. Pas als je
in de laatste fase bent aan-
geland, Aloha, ken je de
kracht en de beperkingen
van geld, heb je geen emoti-
onele band meer met geld
en kun je weloverwogen en
vrij met geld omgaan om
dromen en wensen te ver-
vullen.

Hubers vertelde de Happi-

nez-lezers, die 45 euro voor

de workshop hadden
betaald, dat de financiéle
adviseurs aan de voor-
avond staan van een men-
taliteitsverandering waar-

Financial Life Coaches

ratie assurantiespecialist
begon het enkele jaren
geleden bij hem te knagen.
Talloze producten, veel
medewerkers en een

onoverzichtelijke hoeveel-
heid klantdossiers brach-
ten sleur en ontevreden-
heid in het werk. Hij volgde
het Pure Life-traject van

Richard en Christa Boxtart presenteren hun nieuwe concept.

bij geldt dat eerlijk, helder
en gedegen advies belang-
rijker zal zijn dan het
aloude verkopen van een
financieel product en het
opstrijken van de provisie.

Allianz en ging vervolgens
van start met het transfor-
matieproces van zijn kan-
toor. Ook volgde hij samen
met een aantal andere
branchegenoten de oplei-
ding Registered Life Plan-
ner aan het Kinder Insti-
tuut. Hij rondt deze
opleiding dit jaar af.

De Australiér Brett David-
son begeleidde bij het her-
structureren van de organi-
satie. Klanten werden
gesegmenteerd en een
nieuwe werkwijze op basis
van project- of uurbasis
werd ingevoerd. De kosten
van de te verlenen diensten
worden vooraf met de klant
gecommuniceerd. Premies
voor schade- en/of levens-
verzekeringen worden ver-
rekend en kunnen hierdoor
lager uitvallen. Bij een
levensverzekering kan ook
gekozen worden voor een

“Dat is mijn Vidaz!-droom.
Ik zou graag zien dat jullie
ook op zoek gaan naar jul-
lie dromen.”

Om die dromen boven
water te krijgen, kreeg
iedereen het Passieboek
mee. Met het Passieboek
kan een lezer zijn/haar
financiéle en levensdro-
men helder krijgen en toet-
sen aan haalbaarheid, met
of zonder de hulp van een
Vidaz!-adviseur. “Begin
vandaag je droom te leven,
maar wel in realisme. Pak
je droom uit en kijk wat
realiseerbaar is, dat is de
kern van financial life plan-
ning”, besloot Van der
Made.

Vanwege de grote hoeveel-
heid aanmeldingen, wordt
de workshop herhaald. m

hogere uitkering. Bij het
sluiten van een financiering
of een hypotheek kunnen
de afsluitkosten of de rente
hierdoor lager zijn. De
keuze is aan de klant.

“Wij hebben bewust geko-
zen voor het werken op fee-
basis”, aldus Boxtart die in
het najaar samen met Erik
Schuiteman workshops
over dit thema gaat verzor-
gen voor collega’s in de
branche. De invoering van
Boxtarts werkwijze heeft
heel wat hoofdbrekens en
overleg met de Belasting-
dienst gekost. Maar Boxtart
is tevreden over het resul-
taat. “Onze jarenlange erva-
ring in de financiéle dienst-
verlening maakt ons expert
in ons vakgebied. We waren
toe aan een nieuwe manier
van onze klant bedienen en
dat concept staat met
IkKan!”"m
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